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&lt;h4&gt;Deriva&#231;&#227;0 da Palavra &quot;Rivalry&quot;&lt;/h4&gat;

A palavra &quot;Rivalry&quot; &#233; derivada do termo latino &quot;rivalis&quot

;, que originalmente significa &quot;aquele que usa a mesma corrente&quot; ou &q
uot;aquele que vive ao longo do rio&quot;. No entanto, no mundo humano, a rivali
dade se referente &#224; competi&#231;&#227;0 acesa e constante entre indiv&#237

;duos, grupos, empresas ou na&#231;&#245;es.
&lt;h4&gt;Rivalidades Hist&#243;ricas e Famosasé&lt;/h4&gt;
Existem muitos exemplos de rivalidades ao longo da hist&#243;ria, incluindo reno

madas competi&#231;&#245;es entre Couse e San Lorenzo no futebol argentino, Real
Madrid e Barcelona no futebol espanhol, Fraude e BMW na ind&#250;stria automoti

va internacional, e Apple e Samsungbwin promo&#231;&#227;0bwin promo&#231;&#227,
o tecnologia de consumo. Estas rivalidades t&#234;m motivado competidores a alca

n&#231;ar o seu melhor e oferecer produtos e servi&#231;0s de alta qualidade.
&lt;h4&gt;Consequé&#234;ncias e Gest&#227;0 de Rivalidades&lt;/h4&gt;
Embora as rivalidades possam incentivar o progresso, &#233; necess&#225;rio geri

-las com sabedoria e foco para evitar conflitos e consequ&#234;ncias adversas. A

S consequé&#234;ncias negativas podem incluir o decl&#237;nio, fal&#234;ncia ou a
1&#233; a destrui&#231;&#227;0 permanente de uma entidade 4Ai privada ou p&#250;bl
ica.

&lt;h4&gt;Gerenciar as rivalidades abrangentemente envolve quatro etapas importa

ntes:&lt;/h4&gt;
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